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Warum Mercator-Leasing?

1.  Individuelle
Vertragsgestaltung

2.  Flexibilität während
der Vertragslaufzeit

3. Feste persönliche
Ansprechpartner

Managed Office Solutions ist ein ganzheitliches Vertragskonzept, das 
den gesamten Office-Equipment-Bedarf Ihres Kunden durch einen ein-
zigen Vertrag abdeckt.

Entwickelt als intelligentes Baukastensystem kann Ihr Kunde mit allen 
Produkten sofort oder über Erweiterungen in Teilschritten in der Zukunft 
ausgestattet werden.

Der Managed Office Solutions-Vertrag ist keine reine Investitionsfinan-
zierungslösung, sondern integriert auch alle Dienstleistungen, die mit 
dem/den Objekt/en zusammenhängen.

Das ganze Büro in einem Vertrag.
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Gerade wenn es um Ihre Finanzangelegenheiten geht, 

ist ein persönliches Gespräch unersetzbar. Kompetente 

Berater stehen Ihnen Rede und Antwort – gerne auch 

direkt bei Ihnen vor Ort! 

Scannen Sie den QR-Code, um Ihren persönlichen 

Ansprechpartner zu erfahren oder gehen Sie direkt auf 

www.mercator-leasing.de/kontakt/plzkarte/

Erleichtern Sie Ihren Kunden die Investitionsentscheidung 

und bieten Sie neben Ihrem Produkt auch ein passendes 

Finanzierungsmodell aus dem Hause Mercator-Leasing – 

Ihrem zuverlässigen Finanzpartner für den Mittelstand.

Flexibles Baukastensystem

1.  Vertragsabschluss entsprechend dem Kundenbedarf

2.  Erweiterung des Vertrages mit gleichen Produkten 

 oder anderen Office-Produkten

3.  Rund-um-Sorglos-Paket durch produktspezifische 

 Service-/Support- und Dienstleistungsregelungen

4.  Vertragserweiterungen durch Anpassung von Preis, 

 Laufzeit, Menge oder allen Faktoren möglich

Vertragsdetails

All-In-Vertrag (Mietvertrag inkl. Wartung und Services)

+  produktspezifische Preisdefinitionen

 (z. B. Klickpreis, Portpreis, pay-per-seat)

+  produktspezifische Service-Level-Agreements

 (Service- und Supportleistungen)

=  Managed Office Solutions Vertrag

Ihre Vorteile

■ Stärkung der Marktposition

■ Überdurchschnittliche Kundenbindung

■ Möglichkeit qualifizierter Optimierungsgespräche 

 durch Produkterweiterungen

■ Neue Absatzchancen

Vorteile für Ihren Kunden

■ Sie koordinieren sowohl die Beschaffung als auch 

 die Dienstleistungen rund um das Produkt

■ Optimierungen hinsichtlich Kosten,

 im Beschaffungsprozess und in der Verwaltung

 des Equipments

■ Flexibilität bei Bedarfsänderungen durch

 Erweiterungen, Austausch oder Abmietung

Managed Office Solutions.
Das ganze Büro in einem Vertrag.


